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Emprendedores que dan
la bienvenida a la crisis
Unacoyunturaeconómicaadversapuedeconvertirseenunaoportunidad
paraquienesdeseanponerenmarchaunnuevoproyectoempresarial.

JoséA.Puglisi.Madrid
Muchos emprendedores no
sehandejadointimidarpor la
crisis y han encontrado opor-
tunidades donde otros han
visto tormenta. “Los nuevos
emprendedores están apren-
diendoadesarrollaruncarác-
ter luchador; la adversidad es
sufuerza”, indicaLuisRivera,
socio fundador de Okuri, un
grupo que, junto a Startups
Rainmaking, ha creado un
programade fondosdeacele-
raciónparadiezproyectos in-
novadores.
Internet se está convirtien-

do el centro de los nuevos
proyectos porque ofrece un
rápido crecimiento con bajos
costesproductivos. Laveloci-
dades laclaveparaestosnue-
vos negocios. “Es necesario
que los jóvenes respondan en

periodos breves de tiempo a
las necesidades de sus clien-
tes. Por eso, Internet, la bio-
tecnologíaylasenergíasreno-
vables tienen tanto éxito”,
precisaRivera.

Financiación
Pero no es suficiente con te-
ner una idea; la financiación
esclaveparainiciarunaaven-
tura empresarial. Por eso, pa-
ra seducir a un inversor, ade-
más de encontrar soluciones
a contrarreloj, los emprende-
doresdebendesarrollar laha-
bilidad de transformar una
idea en un producto tangible,
es decir, utilizable, apunta es-
teexperto.
Una vez creado, los nuevos

empresarios tendrán que de-
mostraralosinversoreselpo-
tencialdesusproyectos.

Camilo López de Felipe, director ejecutivo de Timpik.

Camilo López de Felipe
Cofundador y director ejecutivo de Timpik
La recién fundada empresa ha diseñado una aplicación que
permite a los fanáticos del deporte conocer en qué lugares
de la ciudad pueden practicar sus disciplinas,así como organizar
sus propios eventos.Con 10.000 usuarios, la firma prevé ofrecer
sus servicios a 15 instalaciones deportivas en España y aterrizar
en Latinoamérica,Reino Unido,Alemania y Portugal antes
de 2012. Su consejo: No tener miedo a los nuevos retos.

Los miembros de Linkovery mostrando dispositivos móviles.

MarianoTorrecilla
Director ejecutivo de Linkovery
Tres emprendedores deZaragoza han diseñado un escritorio
online que permite a cualquier usuario conectarse con todas
sus aplicaciones desde diversos dispositivos móviles (como
smartphones,ordenadores o tabletas).Antes del cierre de 2011,
la compañía espera captar 500.000 euros y aterrizar en París
y Londres.Su consejo: usar las redes sociales para contactar
con otros emprendedores y conocer sus experiencias.

El equipo de Netgamix enseña su espíritu de juego.

Raúl Sann
Cofundador de Netgamix
La compañía ha elaborado una plataforma de juegos tipo trivial
donde los usuarios pueden,además de jugar,elaborar sus
propios test.Pero no es sólo ocio,varias empresas enAmérica
Latina han adquirido esta red como parte de sus campañas de
márketing.La firma prevé recibir una inversión de 100.000
dólares para el cierre de año y alcanzar así los 50.000 usuarios.
Su consejo: viajar por países innovadores como EEUU.

Parte del equipo que conforma la firma GiftMe!.

DanielAlonsoGarcía
Cofundador de GiftMe!
La firma ha desarrollado un servicio digital para la compra
de regalos a través de las redes sociales.La plataforma sólo es
un intermediario entre el comprador y los proveedores.La meta
es terminar 2011 con 10.000 usuarios y 500.000 euros
de inversión. Su consejo: jugar al monopoly con tu equipo
de trabajo,porque permite conocer las reacciones individuales
de la gente cuando hay dinero de por medio.

Dos integrantes de la compañía de origen portugués Mobitto.

José Simoes
Cofundador y director ejecutivo de Mobitto
Un trío de portugueses ha creado una aplicación que permite
conocer en tiempo real las ofertas de tiendas,restaurantes
y empresas de entretenimiento.El objetivo es estimular el
comercio local a través de descuentos a corto plazo.El grupo
prevé terminar 2011 con una captación de 500.000 euros y el
desembarco de su firma en Portugal,Reino Unido yAlemania.
Su consejo: buscar ideas que satisfagan una necesidad.


